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ein professionelles  
meeting bringt  
professionelle ergebnisse 
Dein ASEA Geschäft ist ein Geschäft für Menschen und Meetings sind eine wichtige Chance, um Menschen 
zusammenzubringen und ihnen die einzigartige Chance mit den bahnbrechenden ASEA Produkten vorzustellen. Beim 
Geschäftsaufbau als Selbstständige(r) solltest Du regelmäßige Treffen mit Deinem Team und Interessenten ganz oben auf die 
Prioritätenliste setzen, um wichtige Trainings durchzuführen, das Geschäft anzukurbeln und den Teamgeist aufzubauen.

Ein erfolgreiches ASEA Meeting zeigt Deinen Interessenten und Deinem Team die außergewöhnliche Qualität von ASEA und 
seinen bahnbrechenden Produkten. Du repräsentierst ein aufstrebendes globales Unternehmen, und das sollten auch Deine 
Meetings vermitteln.

Lass Dir von uns helfen, um die perfekten Meetings für Dein Team und Deine Interessenten zu planen! Die von ASEA 
entwickelten strategischen Standards sorgen dafür, dass Deine Geschäftstreffen die Qualität der Marke ASEA widerspiegeln. 
Nutze das Angebot von ASEA, plane Deine Meetings nach den folgenden Richtlinien und genieße die Früchte Deiner Arbeit!

1. Dein Meeting muss mindestens eine Woche im Voraus im 
Kalender des ASEA Virtual Office veröffentlicht werden. 
Für Deine Veranstaltungsanfrage an den offiziellen ASEA 
Meetingkalender kannst Du folgenden Pfad nutzen: 
Quellen > Eventkalender > Event hinzufügen

2. Dein Meeting sollte dem ASEA Europe Sales Team 
mindestens eine Woche im Voraus mitgeteilt werden, 
indem Du eine E-Mail an Sales_EU@aseaglobal.com mit 
Deinem Namen, dem Datum Deines Meetings und der 
erwarteten Teilnehmerzahl sendest. 

3. Nach dem Meeting:  
• Schicke uns eine Teilnehmerliste mit Unterschriften. 
  Bitte nutze diese Vorlage. 
• Bitte sende Deinem Key Account Manager ein paar 
  Fotos, die den Veranstaltungsort und die Ausstattung 
  sowie die Teilnehmer zeigen.

4. Mindestens 30% der Teilnehmer müssen neu sein (Gäste 
oder neue Berater auf ihrem ersten ASEA Meeting)

asea hilft d ir ,  e in  s tilvo lles m eeting zu veranstalten !
Physische Meetings fördern den Verkauf und die Anmeldungen, und wir möchten Dich ermutigen, Deine eigenen Meetings 
zu organisieren! Durch die Einhaltung der Richtlinien in diesem Dokument kannst Du Dich für finanzielle und personelle 
Unterstützung qualifizieren. Dieses Angebot gilt für alle Berater, die in einem offenen Markt von ASEA Europe registriert sind. 

Da die Ressourcen begrenzt sind, wird das Sponsoring von Meetings nach dem Windhund-Prinzip durchgeführt.1

Um von der Unterstützung durch ASEA Europe zu profitieren, müssen die folgenden Anforderungen erfüllt sein:

asea bietet u n ter stützu n g :

PACK 1 PACK 2 PACK 3

TEILNEHMER 25 50 100

UNTERSTÜTZUNG Individuelle Unterstützung  
wird mit Deinem Key Account  
Manager (KAM) besprochen.

Individuelle Unterstützung wird 
mit Deinem Key Account Manager 
besprochen

TEILNAHME Keine unternehmensseitige 
Teilnahme.

Dein KAM kann am Meeting  
teilnehmen.2

Regional Vice President kann  
am Meeting teilnehmen.2

FINANZIELLE  
UNTERSTÜTZUNG 100 €3 250 €3 500 €3

1 ASEA behält sich das Recht vor, dieses Angebot jederzeit mit einer Frist von 30 Tagen zu kündigen, zu ändern oder zu beenden.
2 Je nach Verfügbarkeit; die Bitte um Teilnahme ist 30 Tage im Voraus einzureichen.
3 Die Zahlung erfolgt via eWallet/SmartWallet.
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der veranstaltungsort:
wo man ein asea meeting abhält 
ASEA ist ein modernes Unternehmen mit innovativen, einzigartigen Produkten und Du repräsentierst es! Der 
Veranstaltungsort sollte Deinen Status als ASEA Berater widerspiegeln. Die beste Wahl für Deine Meetings sind moderne, 
professionelle Besprechungsräume und/oder Büros. Du hast kein eigenes Büro? Keine Sorge, fast jede Stadt bietet eine 
Reihe von Möglichkeiten, professionelle Meetingräume tageweise oder sogar stundenweise zu buchen.

• Suche Deinen Konferenzraum online auf Websites wie: meetingsbooker.com, whygo.net, regus.de

• Frage Deine örtliche Handelskammer – manchmal bieten sie Räume für kurze Meetings.

• Einige Co-Working Büros bieten Besprechungsräume, die für einige Stunden oder einen Tag gemietet werden können. 
Finde heraus, was Deine Stadt zu bieten hat, z.B. unter sharedesk.net, unit-office.de

• Frage Deine örtliche Stadtverwaltung nach Besprechungsräumen für lokale Kleinunternehmer.

• Manchmal vermieten auch Großunternehmen Büroflächen in ihrer Zentrale. Fragen kostet nichts!

• Wenn Du im Raum München wohnst, kannst Du auch das ASEA Büro in München für Deine Meetings nutzen. Wir würden 
uns freuen! Bitte denke dabei daran, dass Termine im Münchner Büro immer im Voraus vereinbart werden müssen.

Bitte beachten: Denke daran, dass Dein Besprechungsraum mit der notwendigen Ausrüstung, z.B. einem Beamer, 
ausgestattet sein muss.
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der inhalt: was du deinen interessenten 
und deinem team sagen solltest! 
Es gibt so viel zu sagen über ASEA und die fantastischen Chancen, die wir zu bieten haben! Und das Beste ist, dass  
Du uns die gesamte Arbeit überlassen kannst. Wir haben viele professionelle Präsentationen, Videos und Infomaterial,  
um Deinen Interessenten ASEA vorzustellen und Dein Team zu schulen. Inhalte und Design sind immer einzigartig  
und professionell – und alles stimmt vollständig mit unseren Richtlinien überein. Wenn Du zeigen willst, worum es bei  
ASEA geht, gibt es keine einfachere und bessere Möglichkeit. Dir steht das gesamte Material zur Verfügung!

Sieh Dir im Virtual Office die verfügbaren Tools für Dein Land an und nutze sie für Deine Meetings.
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anhang: was bei deinem  
asea meeting nicht erlaubt ist
Als globales Unternehmen ist ASEA bestrebt, alle nationalen und lokalen Gesetze und Vorschriften einzuhalten, wo immer 
wir tätig sind. Wir möchten Dich auf jeden Fall ermutigen, Geschichte und Erfahrungen mit anderen zu teilen, sind aber 
verpflichtet, sicherzustellen, dass alle Deine Aussagen mit den Richtlinien übereinstimmen.

Wenn Du Dein ASEA Meeting veranstaltest, meide bitte Folgendes:

• Gesundheitsbezogene Aussagen sowie Erfahrungsberichte über Krankheit und Heilung.

• Darstellung gesundheitsbezogener Vorher-/Nachher-Bilder von Freunden und Familie (z.B. bei offenen Wunden, 
Hautkrankheiten, etc.).

• Darstellung der US-Version des ASEA Firmenlogos inkl. Firmenbeschreibung "Cellular Health".

• Übertriebene Behauptungen über das Verdienstpotenzial als ASEA Berater. Sprich jederzeit über die Chancen, die 
jeder ASEA Berater hat, aber weise darauf hin, dass der Erfolg mit ASEA genau wie bei jedem anderen Unternehmen 
entsteht: durch harte Arbeit, Entschlossenheit und Lernbereitschaft.

ÜBERTRIEBENE BEHAUPTUNGEN 
ZUM VERDIENSTPOTENZIAL

 US LOGO VERSION

GESUNDHEITSBEZOGENE AUSSAGEN

GESUNDHEITSBEZOGENE BILDER

BILDER HAUTKRANKHEITEN
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